Analisis Penjualan Januari–Juni 2024
1. Ringkasan Umum
Total penjualan periode ini mencapai Rp 2.297.486.000 dengan total profit Rp 1.015.354.000 (margin profit rata-rata ~44%). Rata-rata nilai transaksi sekitar Rp 20,8 juta per pesanan.
2. Kinerja per Sales

Kesenjangan profit antar sales relatif kecil (rentang ~Rp 76 juta), sales paling merata performanya adalah Citra Dewi, sementara Fitri Handayani punya ruang untuk ditingkatkan.
3. Kinerja per Kategori Produk
a. Furnitur
Profit terbesar Rp 629.811.000 (62% dari total profit), didorong terutama oleh Meja Berdiri/Standing Desk (Rp 262 juta) dan Kursi Kantor (Rp 200 juta).
b. Elektronik
Rp 235.071.000, dengan Webcam HD & Speaker Bluetooth sebagai kontributor terbesar.
c. Pakaian
Rp 92.616.000, dengan Hoodie Branded dan Kaos Perusahaan sebagai penggerak utama.
d. Alat Tulis Kantor
Rp 57.855.500 (kategori dengan margin/nilai per transaksi terkecil)
4. Kinerja per Kota
	Wilayah
	Total Penjualan
	Total Bersih
	Profit
	Margin Profit

	Kalimantan
	Rp646.419.000
	Rp593.624.000
	Rp250.236.000
	38,71%

	Sumatera
	Rp635.298.000
	Rp612.096.500
	Rp279.371.500
	43,98%

	Jawa
	Rp629.692.000
	Rp597.786.000
	Rp268.756.000
	42,68%

	Sulawesi
	Rp525.731.000
	Rp493.979.000
	Rp216.990.000
	41,28%

	Grand Total
	Rp2.437.140.000
	Rp2.297.485.500
	Rp1.015.353.500
	41,66%


Secara nominal, Kalimantan mencatatkan Total Penjualan tertinggi di antara seluruh wilayah, yaitu sebesar Rp 646.419.000, unggul tipis atas Sumatera (Rp 635.298.000) dan Jawa (Rp 629.692.000), dengan Sulawesi berada jauh di bawah sebagai wilayah dengan volume penjualan terendah. Namun, keunggulan Kalimantan dari sisi Total Penjualan tidak berbanding lurus dengan profitabilitasnya. Selisih antara Total Penjualan dan Total Bersih di Kalimantan tercatat paling lebar di antara seluruh wilayah (sekitar Rp 52,8 juta, atau ±8,2% dari Total Penjualan), mengindikasikan porsi diskon yang diberikan di wilayah ini relatif lebih besar dibanding wilayah lain.
Sebaliknya, Sumatera justru tampil sebagai wilayah dengan kinerja finansial terbaik meskipun Total Penjualannya berada di posisi kedua. Wilayah ini mencatatkan Total Bersih tertinggi (Rp 612.096.500) sekaligus Profit tertinggi (Rp 279.371.500), dengan margin profit mencapai 43,98%. Efisiensi ini didukung oleh selisih Total Penjualan terhadap Total Bersih yang paling kecil (hanya sekitar Rp 23,2 juta, atau ±3,7%), menunjukkan penggunaan diskon yang lebih terkontrol dan struktur transaksi yang lebih menguntungkan.
Jawa menempati posisi kedua dari sisi profit (Rp 268.756.000) dengan margin 42,68%, relatif stabil dan konsisten meski volume penjualannya bukan yang tertinggi. Sementara itu, Sulawesi secara konsisten berada di posisi terbawah pada ketiga metrik. sehingga menjadi wilayah dengan kontribusi paling kecil terhadap kinerja penjualan perusahaan secara keseluruhan.
5. Rekomendasi
a. Perkuat strategi penjualan Furnitur (Meja Berdiri & Kursi Kantor) karena kontribusinya dominan.
b. Investigasi mengapa Jakarta, Makassar, dan Bandung punya penjualan tinggi tapi profit rendah, kemungkinan diskon besar sering terjadi di sana.
c. Evaluasi & dukung performa Fitri Handayani dan Budi Santoso yang berada di posisi terbawah.
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